
Взаимодействие бизнеса и НКО

опыт «Нужна помощь»



Определяем стратегию 
взаимодействия

Продажи 
коммерческих услуг 

(ваша экспертиза 
или товары)

Корпоративный 
фандрайзинг 

(пожертвования 
от компаний)

Фандрайзинг 
в натуральном виде 

(товары, услуги, 
сервисы от компаний)



● На какие проекты будете запрашивать средства?

● Какие услуги готовы продавать?

● Кто будет этим заниматься?

● Почему вы интересны бизнесу и кто ваши 
клиенты/доноры?

● Какие социальные проблемы решает ваше 
взаимодействие с бизнесом?

Ставим задачи по 
каждому направлению



● Заявите о своей экспертизе на широкую аудиторию и 
через личные связи

● Рассказывайте о себе на профильных мероприятиях

● Используйте опыт коллег по сектору

● Сделайте готовые шаблоны предложений для 
корпоративных доноров по типовым акциям

● Задействуйте любые связи с бизнесом, чтобы найти ЛПР

Ищем партнеров



Опыт «Нужна помощь»

Грантовый конкурс для 
банка Тинькофф

Продажа комплексной 
экспертизы фонда

Спонсорская 
поддержка 

Райффайзен банка 
Банк поддержал 

исследование фонда на 
тему старости в России

Коммуникационная 
кампания с брендом 

Colgate
Привлечение 
внимания и 

распространение 
информации



● Проект Ядро

● Каталог НКО (API для бизнеса)

● Сборы на Пользуясь случаем

● Подборка фондов под акции с клиентами

● Школа Опытным путем (День открытых дверей 15 
сентября)

e.mikhailovskaya@nuzhnapomosh.ru 

Евгения Михайловская

Как мы можем помочь

https://core.nuzhnapomosh.ru/
https://tochno.st/nko?check_params=is_verify#
https://sluchaem.ru/
https://edu.nuzhnapomosh.ru/education/
mailto:e.mikhailovskaya@nuzhnapomosh.ru


Спасибо за внимание!


